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RETE INTERASSOCIATIVA SPORTELLI START-UP





CHECK-LIST PER LA COMPILAZIONE DEL BUSINESS PLAN

PARTE IV

5. I PIANI OPERATIVI

5.1 IL PRODOTTO E IL PROCESSO PRODUTTIVO

5.1.1. Descrivi brevemente il processo produttivo dei principali prodotti che intendi realizzare e/o vendere:

Individua il packaging di cui intendi eventualmente dotare il prodotto:

	Prodotto
	Packaging

	
	

	
	

	
	

	
	


5.1.3 Descrivi brevemente gli eventuali servizi che intendi affiancare al prodotto o al servizio base per completare la tua offerta:

	Prodotto/Servizio
	Servizi aggiuntivi

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.1.4 Per realizzare un'unità di prodotto, qual è il tempo di lavoro necessario? E il costo unitario delle materie prime e dei materiali?
	Prodotto/Servizio
	Tempo di lavoro
	Costo Materie prime
	Costo Materiali

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


5.1.5 Che caratteristica ha il locale o lo stabilimento nel quale si svolgerà l'attività produttiva (mq, localizzazione, motivi della scelta, ecc.)
5.1.6 Descrivi per ciascun prodotto/servizio le materie prime di cui dovrai approvvigionarti qualora tu decida di produrre i beni che vendi:

	Prodotto/Servizio
	Materie prime

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.1.7 Elenca per ciascuna materia prima la tipologia di fornitore da cui dovrai approvvigionarti:

	Materia prima
	Tipologia fornitore

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.1.8 Esistono particolari problemi di approvvigionamento? Se sì per quale materia prima, perché e come intendi ovviare tali problemi?

5.1.9 Intendi esternalizzare alcune o tutte le fasi del processo produttivo? Se sì, quali fasi e perché?

5.2 L’ORGANIZZAZIONE

5.2.1 Descrivi per ciascun proponente l’iniziativa il ruolo e le mansioni di cui si occuperà all’interno dell’impresa.

	Soggetto
	Ruolo

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.2.2 Intendi inserire all’interno dell’organico dipendenti? Se sì, dettaglia il numero, il ruolo e le mansioni che svolgeranno:

	N.
	Ruolo
	Descrizione attività

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


5.2.3 Prova a disegnare l’organigramma della tua azienda sulla base dell’organizzazione disegnata:

5.3 LA DISTRIBUZIONE

5.3.1 Individua per ciascuno dei prodotti/servizi l’eventuale combinazione di canali di distribuzione:

	Prodotto/Servizio
	Distribuzione

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.3.2 Se ti servi di intermediari individua la tipologia:

	Intermediari 
	Caratteristiche

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.3.3 Per ciascun intermediario individuato indica la provvigione sulle vendite che gli corrispondi:

	Intermediari 
	Provvigione

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.4 IL PIANO COMMERCIALE

5.4.1 Individua per ciascuno dei prodotti/servizi offerti il prezzo di vendita:

	Prodotto/Servizio
	Prezzo

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.4.2 Descrivi per ciascun prodotto/servizio il criterio di fissazione del prezzo che hai adoperato:

	Prodotto/Servizio
	Criterio

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.4.3 Il livello di prezzo è più alto più basso o mediamente uguale a quello della concorrenza?

	Prodotto
	Più alto
	Più basso
	Uguale

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


5.4.4. Sulla base della quantificazione dei gruppi di clienti fatta precedentemente e della tua concreta capacità produttiva stima per ciascun prodotto/servizio le vendite che potrai realizzare in un anno
	Prodotto/Servizio
	N. prodotti vendibili

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


5.4.5. indica le fonti e specifica le considerazioni che hanno portato a queste previsioni

5.5 LA COMUNICAZIONE

5.5.1 Quali sono gli obiettivi che si vogliono raggiungere con la comunicazione?

5.5.2. Individua le principali attività comunicazionali che intendi realizzare, descrivile e individuane gli scopi:

	Tipo
	Descrizione
	Scopo

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


5.5.3 Individua i costi complessivi che sei disposto a sostenere annualmente per l’attività di comunicazione:

5.5.4. In base a quali considerazioni sono stati scelti gli strumenti di comunicazione ed è stato ripartito il budget? 
5.5.5. Se non è previsto alcun tipo di comunicazione, specificarne i motivi
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